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Complejo Deportivo UPAO:
+20,000 m?de areas multiples

Para estudiar la carrera seria ideal que:
La biblioteca mas
grande del norte del pais

El teatro mas moderno
del norte del Peru

+80% de cursos
presenciales

@(‘? Convenios internacionales

de movilidad académica

Las opciones son muchas y variadas:

royectos de asesoria
al a MYPES desde los
~ primeros ciclos.
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*El presente material esta sujeto a cambios y actualizaciones de mejora sin previo aviso.
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UNIVERSIDAD PRIVADA ANTENOR ORREGO

> Carrera disponible en campus Truijillo y Piura
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DNT HUB
> Desarrollo de proyectos x DIGITAL

con nuestra Incubadora UPAO

Emprendimiento e

de Negocios.
UPAO X \lrr?r?évate

Convenios de movilidad academica
con mas de 46 universidades en 13 paises.

®

Universidad de Universidad de Universidad Universidad
Ciencias Aplicadas Oklahoma Mayor Pontificia Bolivariana
[Alemania) (USA) (Chile] (Colombia)

¢Y como es el administrador de 1a UPAO?

> Es un profesional preparado para disefiar modelos de
negocio innovadores con impacto social, que aprovecha al
maximo el talento del capital humanao para lograr
objetivos altamente rentables. Administra con eficienciay
eficacia los recursos de la arganizacion y disefia procesos
organizativos que permiten una gestion mas productiva.

Egresado destacado

Jorge
Alejandro Garcia
Burneo

Marketing, Product & Business
Development Manager ESE para
Latinoameérica.

“La universidad influyd de grata manera en mi vida. Gracias
a su formacion practica y dinamica me ayudd a encontrar
mi pasion en el Marketing y desarrollo de negocios, y asi
poder especializarme rapidamente. Adicionalmente,
destaco a mis docentes que fueron personas que
ocuparon cargos importantes en diferentes sectores
empresariales en el pais y el extranjero, lo que favarecio a
mis aprendizajes”.

PLAN DE
ESTUDIOS

ler ciclo

> METODOLOGIA DE APRENDIZAJE UNIVERSITARIO
> COMUNICACION |

> FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

> FUNDAMENTOS DE ADMINISTRACION

> MATEMATICA

2do ciclo

> RECURSQOS DIGITALES
> COMUNICACION 1|

> MICROECONOMIA

> CONTABILIDAD GENERAL

> MATEMATICA EMPRESARIAL

> FILOSOFIA Y PENSAMIENTO CRITICO

3er ciclo

> REALIDAD NACIONAL Y GLOBAL
> GESTION DE COSTOS Y PRESUPUESTOS

> MACROECONOMIA

> DISENO ORGANIZACIONAL

> ESTADISTICA APLICADA A LOS NEGOCIOS
> RESPONSABILIDAD SOCIAL EMPRESARIAL

4to ciclo

> FUNDAMENTOS DE MARKETING
> CONTABILIDAD GERENCIAL

> ETICA, CIUDADANIA, DISCAPACIDAD E INCLUSION

> ADMINISTRACION DEL TALENTO HUMANQ |

> ESTADISTICA PARA LA TOMA DE DECISIONES

> VIGENCIA Y TRASCENDENCIA DEL PENSAMIENTO DE ANTENOR ORREGO

5to ciclo

> INVESTIGACION DE MERCADOS

> ADMINISTRACION DE OPERACIONES

> MEDIO AMBIENTE Y DESARROLLO SOSTENIBLE
> ADMINISTRACION DEL TALENTO HUMANGQ I

> ADMINISTRACION FINANCIERA

> MODELOS PARA LA TOMA DE DECISIONES

203 &8 &

’ Grado académico: Titulo profesional:
cuﬁﬁfgﬁﬁﬁgs BACHILLER EN LICENCIADO EN
CIENCIAS ADMINISTRACION

ECONOMICAS

6to ciclo

> METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION CIENTIFICA
> GLOBAL SUPPLY CHAIN MANAGEMENT

> SOCIEDADES Y EMPRESAS

> DIRECCION DEL TALENTO HUMANQO

> FINANZAS CORPORATIVAS

> USER CENTERED DESIGN

7mo ciclo

> SISTEMAS DE INFORMACION GERENCIAL
> MARKETING ESTRATEGICO
> ADMINISTRACION PUBLICA
> CUSTOMER DEVELOPMENT
> GESTION DE PROCESOS Y DE CALIDAD
> ELECTIVO 1:
- COACHING & MENTORING
- INTELIGENCIA COMERCIAL

8vo ciclo

> PLANEAMIENTO ESTRATEGICO

> PROYECTO DE INVESTIGACION

> COMERCIO INTERNACIONAL

> PRODUCT BUSINESS DEVELOPMENT

> EVALUACION DE PROYECTOS DE INVERSION PRIVADA

> ELECTIVO 2:
- ESTRATEGIAS DE INVERSION EN MERCADOS DE CAPITALES
- GROWTH HACKING

9no ciclo

> BUSINESS CONTROLLER

> TESIS |

> GESTION INTERNACIONAL DE EMPRESAS

> INNOVATION MANAGEMENT

> DEONTOLOGIA PROFESIONAL

> ELECTIVO 3:
- TALLERES DE LIDERAZGO Y SU IMPACTO EN LOS NEGOCIOS
- BUSINESS ANALYTICS

10mo ciclo

> PRACTICAS PREPROFESIONALES

> TESIS I

> SIMULACION DIGITAL DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

> ELECTIVO 4:
- TALLERES DE DESARROLLO PERSONAL PARA NEGOCIOS
- INTELIGENCIA ARTIFICIAL APLICADA A LOS NEGOCIOS

9

il |
LABORATORIOS

BIENVENIDOS,
0, EMPRENDEDORES C(
O ESPIRITY RESPONSA)

*Plan de estudios sujeto a mejora constante

> Concurso Desafio Emprende Cole Capacitaciones con especialistas <



